Angebot &
Dienstleistungen

Ob Privatperson oder Unternehmen: Ich stelle dir
einindividuelles Angebot zusammen. Mach mit
mir den nachsten Schritt und lass mich wissen, in
welchen Bereichenich dich unterstltzen darf.

AKQUISE

- Akquisitionstraining

- Neukundenakquise

- Kaltakquisitionstraining

VERKAUF UND VERTRIEB

- Verkaufstraining fir den Aussendienst
- Vertriebstraining

- Telefongesprache flhren

- Verkaufsgesprache fuhren

FUR FUHRUNGSPERSONEN
- Unternehmensberatung

- Teamleitertraining

- Prozessmanagement

- Persénliches Mentaltraining

MARKETING SUPPORT

- Events und Veranstaltungen

- Verkaufsféorderung
- Marketingmassnahmen

Was ist Erfolg fur
dich? Lass unsjetzt
uber deine Ziele
sprechen.

Gjergj Bullakaj

Verkaufstrainer
Automobil-Verkaufsberater mit eidg. FA
gb@gjergjbullakaj.ch | 0799577459
www.gjergjbullakaj.ch

D\

GJERGJ BULLAKAJ
SALES COACH

Erfolgreich
verkaufen und
verhandeln



Personliches
Verkaufstraining

Erfolgist kein Glick. Aber wer
glucklichist, hat mehr Erfolg. Davon
binich Gberzeugt.

FREUDE UND LEIDENSCHAFT

Wer mit Freude und Leidenschaft einer Tatigkeit
nachgeht, ist erfolgreicher und somit auch zufrie-
dener. Mein Zielist es,Menschen beiihrer Arbeit
zuunterstutzenund ihnen Werkzeuge an die Hand
zu geben, die sie befahigen, erfolgreichinihrem
Beruf zu sein.

Neben fachlichem Know-how, Strategien und Kon-
zeptenistdierichtige Einstellung essenziell. Oder
wennwir es neuzeitlich ausdricken wollen: Was du
brauchst, ist einpositives Mindset. Undich bin Uber-
zeugt, dass auch du, liebe Leserin oder lieber Leser,
mehr erreichen kannst. Wenn du meine Geschichte
liest, weisst duwovonich spreche. Mein Startin

die Berufswelt war alles andere als glanzend. Ich habe
meine Lehre als Ersatzteilverkaufer mehr schlecht
alsrechtabgeschlossen. Und wirden wirmeinen
Lehrabschluss mit einem Marathon vergleichen, war
ich der, derinnerhalb meines Jahrgangs zuletztins
Zielkam. Auf meiner Website findest du die ganze
Geschichte.

ALLER ANFANG IST (NICHT) SCHWER

Trotzmeines holprigen Starts in die Arbeitswelt habe
ichmeine Berufung gefunden. Auf meiner Karriere-
leiterbinich Sprosse fur Sprosse aufgestiegen. Hatte
ich Gluck? Nein. Es war die Leidenschaft, dieich ge-
fundenhabe und die mich taglich dazu angetrieben
hat, mehrzumachen. Mehrals am Tag davor, mehrals
die anderen.

DER ERSTE SCHRITT IST ENTSCHEIDEND

Es gibtzahlreiche Ratgeber furdas erfolgreiche
Verhandeln und Verkaufen. Vielleicht hast duauch
schondas eine oderandere Buch zu diesem Thema
gelesen. AberjedesBuchist nur sohilfreich, bis

du selbstindie Umsetzung kommst. Und ab und
zubraucht es daflrHilfe von aussen. Diese Hilfe
kannichdirbieten. IchunterstUtze dich auf deinem

Was du brauchst,
ist eine positive
Einstellung. Und
Leidenschaft.»

Wegzur erfolgreichen Verkauferin oder zum erfolg-
reichenVerkaufer. Inwelcher Branche du arbeitest,
spieltkeine Rolle.

HEUTE IST EIN GUTER TAG FUR NEUE ZIELE

Nimm dir keine Vorsatze fur die nachste Woche,
fUr dennachsten Monat oder furdas nachste
Jahr.Heuteist ein guter Tag, den ersten Schritt zu
machen. Ich bin da und unterstitze dich mit meiner
Erfahrung und mit meiner Begeisterung fur den
Verkauf.

Ich freue mich, vondirzuhéren.

Dein Gjergj




